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Naissance d’'une nouvelle formation
sur I'unité de Punaruu!

La premiére promotion de conducteurs de travaux du batiment et du génie civil
(CDTBGC),a vu le jour au cours du mois de décembre. Cette formation mise en
oceuvre au sein de l'unité de formation de Punaruu, d'une durée d'une année
(équivalent 1680 h) permet 'accession au titre de Conducteur de Travaux (titre de
niveau 5 - BTS ou DUT) et ainsi intégrer nos entreprises du BTP dans les meilleures

Le CFPA de Pirae a organisé le 24 novembre 2021
une Boutique Ephémere en relation avec d'autres
sessions de formations telles que couture,
meétallerie, horticulture, bureautique afin de mettre

. o o o cond|t|or15. en valeur le savoir-faire de stagiaires du CFPA.
De plus, la formation est valorisée par la réalisation de deux périodes en entreprise
d'une durée totale de 10 semaines. La préparation consistait a déterminer le stock
Nous souhaitons & nos stagiaires 4 femmes et 4 hommes (parité respectée ! tous ~ Initial des produits disponibles a la VEiGE €1
nos veeux de réussite et bon courage ! effectuant un inventaire et des contréles, puis a

aménager la boutique en mettant en place les
techniques de mises en rayon des articles et une
décoration les mettant en valeur. Le jour J, les
équipes de stagiaires ont accueilli, conseillé les
clients afin d'inciter a I'achat.

Puis a la fin de cette opération de vente, les
équipes ont remis a jour leur stock, en
comptabilisant les produits vendus et les invendus.
Détails des articles vendus:

>72 pieces prét a porter (enfant/femme/homme)
>12 linges maison

>6 supports plante




